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ué reguladores no de-

sean que exista una

mayor competencia
en el sector financiero en sus
paises para bajar las tasas de
interés, impulsar el creci-
miento econémico y, al mis-
mo tiempo, fomentar la inclu-
sién financiera con créditos
mds accesibles?

Conozco amuchas autorida-
desfinancieras delaregion. He
intercambiado ideas con ellos
y con los despachos de aboga-
dos mds experimentados de
Latinoamérica acerca de esta

incipiente industria. Puedo
concluir que ambos empati-
zan con la idea de aprovechar
este tipo de innovacién tecno-
légica y financiera. Mds aun,
puedo apostar a que lo necesi-
tan. Saben que unos pocos
bancos poseen una participa-
cién demasiado grande para el
desarrollo equilibrado de
nuestras economias emergen-
tes y que muchas veces actian
como oligopolios.

Los bancos seguramente da-
ran batalla defendiendo posi-
ciones logradas durante mu-
chos anos. Son conscientes de
su propio poder, utilizan fir-
mas de cabildeo, y han empe-
zado a mencionar que las em-
presas de P2P se encuentran
en las fronteras de la regula-
cidn. Son empresas que senci-
llamente conectan a quienes
tienen dinero para invertir a la
mejor tasa posible con perso-
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nas que buscan obtener un
crédito, también a la mejor ta-
sa posible.

Seamos claros. P2P no se en-
cuentra en el limite de la regu-
lacién: no hay regulacién. Has-
ta hoy no se ha desarrollado
una regulacién aplicable al te-
ma. Llamemos a las cosas por
su nombre: la banca toma di-
nero de los ahorradores a un
precio tan bajo como puede, y
lo coloca tan caro como le es
posible. Por eso la intermedia-
cién estd cuestionada por los
clientes que creen que ya no
genera valor.

Hoy, la economia colaborati-
va estarigiendo nuestras socie-
dades, desplazando al inter-
mediario y permitiendo que
aquellos que quieren obtener
un mayor rendimiento con su
propio dinero, lo hagan posi-
ble. Las empresas de P2Ps em-
poderan a los inversores a ob-
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tener mayores retornos al pro-
veer servicios conectdndolos
con quienes buscan un mejor
préstamo, ciertamente un es-
quema en donde todos ganan.

Confundir a las empresas
de P2P con los servicios ban-
carios no es correcto. Las em-
presas de P2Ps desarrollan un
rol colaborativo con las auto-
ridades para encontrar mejo-
res formas para interactuar.
Esto no significa que los regu-
ladores deban permitir la en-
trada de jugadores sin expe-
riencia o sin preparacion. Al
final del dfa, ninguno de ellos
desea que ocurra un caos en
las finanzas de sus paises. Sin
embargo, hoy no existen re-
glas en nuestros mercados
mds alld de que lo que no es-
td prohibido estd permitido.
Por otro lado, la velocidad de
la innovacién es mds rdpida
que los tiempos de las autori-

dades para regular un merca-
do que todavia muchos estdn
tratando de entender.

Las empresas de P2P ya se
encuentran operando a nivel
mundial, y son consideradas
por Gartner Research como “u-
nanueva forma de utilizar e in-
teractuar con los servicios fi-
nancieros, introduciendo res-
puestas maés directas y satis-
factorias a tendencias y nece-
sidades sociales, demandadas
desde afios atrds al sector ban
cario”. Los reguladores estdn
conscientes de que la genera-
cién conocida como “del Mile-
nio” cada vez mds considera a
los bancos como irrelevantes,
y preferirian obtener servicios
financieros de comparifas co--
mo Google, Apple o Paypal. El
futuro no espera. La tecnolo-
gia ha tomado a la banca como
el nuevo objetivo de sus nego-
cios. Mds vale no ignorarla.




